
Zasada konkurencyjności –
jak prowadzić postępowanie, 

żeby bezpiecznie osiągnąć cel biznesowy?
Zaproszenie

Termin: 23 maja 2024 r., godz. 9:30–12:00  

Miejsce: kancelaria DZP, Rondo ONZ 1, Warszawa, 22 piętro

RSVP: do 22 maja | REJESTRACJA

https://forms.office.com/Pages/ResponsePage.aspx?id=WhxAxAI_SkqmYDlDryfFWJTU34H51XNCnjGLGD0udnhUMU40NDUxTlVVRkxSM082OVlQMDZQOExMSy4u


Zasada konkurencyjności – jak prowadzić postępowanie, 
żeby bezpiecznie osiągnąć cel biznesowy?

Dla kogo i dlaczego jest to ważne?

Perspektywa pozyskania środków KPO powoduje, że konieczne jest znalezienie rozwiązań, 
które sprawią, że ich wydatkowanie będzie spełniało cele biznesowe przedsiębiorcy przy 
jednoczesnym zachowaniu wymogów przejrzystości i konkurencyjnego trybu wyboru 
wykonawców.

W trakcie spotkania zamierzamy przedstawić Państwu szereg praktycznych wskazówek 
dotyczących kształtowania postępowania przetargowego, zapewniających bezpieczeństwo 
procesu przy jednoczesnym osiągnięciu zamierzonego celu biznesowego. 

Wskażemy również możliwości przeciwdziałania korektom finansowym w sytuacji, 
w której zostałyby one na Państwa nałożone przez odpowiednie instytucje kontrolne.

Spotkanie przeznaczone jest dla przedsiębiorców, którzy ubiegają się lub już uzyskali 
dofinansowanie dla realizowanych przez siebie projektów inwestycyjnych ze środków 
unijnych i których umowa o dofinansowanie obliguje do stosowania zasady konkurencyjności 
do wyboru wykonawców. 
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Zasada konkurencyjności – jak prowadzić postępowanie, 
żeby bezpiecznie osiągnąć cel biznesowy?

Program spotkania
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9:30–10:00 Zachowanie zasad w ramach zasady konkurencyjności:

- wykluczanie lub ograniczanie udziału wykonawców i towarów z krajów spoza UE

- udzielanie zamówień podmiotom powiązanym

10:00–10:30 Wybór trybu i sposób procedowania

- kształtowanie procesu przetargowego, w tym warunków udziału w postępowaniu

- zakres i zasady prowadzenia negocjacji biznesowych

10:30–10:50 PRZERWA

10:50–12:00 Jak uniknąć lub ograniczyć nałożoną korektę finansową?

- ryzyka związane z kontrolą i nałożeniem tzw. korekty finansowej

- w jaki sposób i dlaczego warto zawalczyć o anulowanie lub zmniejszenie jej wysokości 



Zasada konkurencyjności – jak prowadzić postępowanie, 
żeby bezpiecznie osiągnąć cel biznesowy?

Prelegenci

Katarzyna Kuźma
Partner

dr Wojciech Hartung 
Counsel 

Szefowa zespołu 
świadczącego usługi 
w zakresie polskiego 
i europejskiego prawa 
zamówień publicznych. 
Doradza w projektach 
realizowanych na podstawie 
PZP lub przy zastosowaniu 
struktur partnerskich
(np. PPP).

E: katarzyna.kuzma@dzp.pl

Doradza przy realizacji projektów 
infrastrukturalnych 
realizowanych na podstawie 
ustawy Prawo zamówień 
publicznych lub przy 
zastosowaniu struktur 
partnerskich, tj. PPP, koncesji
lub innych form współpracy 
partnerów z sektora publicznego 
i prywatnego.

E: wojciech.hartung@dzp.pl 
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